
44

/   
   

  W
es

t-
V

la
an

de
re

n 
W

er
kt

 2
0

17
 #

2
STARTERS LIEF EN LEED \ 

Carbonvezelspecialist MAT2 Composites uit Heule

Trein ging vanzelf aan het rollen
Bart Vancauwenberghe, freelance journalist

Een business opbouwen door je product en je werkwijze te promoten via sociale media en YouTube: het is de 
succesvolle strategie van MAT2 Composites uit Heule. De eenmanszaak van Matthieu Libeert is gevestigd in 
Heule en maakt producten uit carbonvezel voor bedrijven en particulieren. “Ik prijs me gelukkig dat ik nog nooit 
zelf een klant heb moeten zoeken”, lacht de Kortrijkzaan.

Creatief bezig zijn en producten 

ontwerpen zijn de lust en het leven 

van ondernemer Matthieu Libeert. 

Het hoeft dan ook geen verwondering 

te wekken dat hij na zijn humaniora 

aan hogeschool Howest de richting 

Industrieel Productontwerpen volgde. 

Het schakeljaar Industrieel Ingenieur 

dat erop volgde, liet hij uiteindelijk aan 

zich voorbijgaan, wegens te theoretisch. 

Tot kopzorgen leidde dat nooit, omdat 

hij toen al vragen van bedrijven had 

gekregen om specifieke items voor hen 

te ontwerpen. Dit was meteen ook de 

grootste motivatie om zelfstandig te 

beginnen. Op 1 april 2015 zette Matthieu 

de stap naar het fulltime ondernemer-

schap.

Vakmanschap met uitstraling 
tot in de VS
Matthieu Libeert: “Ik had in die 

beginperiode het geluk dat Howest-

directeur Lode De Geyter mijn passie 

kende, waardoor ik het atelier voor 

industrieel productontwerp van de 

hogeschool mocht blijven gebruiken. 

Nadien kruiste ik het pad van pro-

jectontwikkelaar Leopold Dekeyzer, 

die me aan een democratische prijs 

een goed uitgerust atelier in Heule 

laat huren, samen met enkele andere 

creatievelingen, zoals kunstenaars, 

meubelontwerpers en designers.”

MAT2 Composites specialiseert zich 

in maatwerkproducten op basis van 

carbonvezel. Die producten zijn onder 

meer gegeerd in de sportwereld 

(fietsframes, scheenbeschermers voor 

voetballers…), de technologiesector 

(onderdelen voor drones) en de 

medische wereld, want carbonvezel is 

resistent tegen stralingen. “Het is echt 

vakmanschap, waar amper machines aan 

MAT2 Composites specialiseert zich in maatwerkproducten op basis van carbonvezel. (Foto HOL)
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te pas komen. Daardoor produceer ik 

vooral unieke stukken - zoals prototypes 

- of kleinere series.”

Het bedrijf is een eenmanszaak en het 

is de bedoeling dat dit nog een hele tijd 

zo blijft. 

Matthieu: “Boekhouding, 

productontwerp, marketing…: ik doe 

eigenlijk alles zelf. Ik besteed onder meer 

veel tijd aan het maken van ‘tutorials’ 

op YouTube: op die manier leert de 

buitenwereld mijn producten kennen 

en vind ik ook mijn klanten. Momenteel 

zijn er 28.000 mensen die mij volgen, 

mijn filmpjes zijn in totaal al meer dan 

drie miljoen keer bekeken. Blijkbaar 

bouwde ik een trouw publiek op in de 

Verenigde Staten, daarom post ik de 

meeste filmpjes ’s avonds of ’s nachts, 

als het daar nog volop werkdag is. Ik 

heb het geluk dat ik van mijn hobby mijn 

beroep kon maken. Die filmpjes maak ik 

bijvoorbeeld al vijf jaar, dus nog van ruim 

voor ik zelfstandige werd.”

Chronische stress
Het feit dat hij nooit moet prospecteren, 

beschouwt Matthieu als zijn belangrijkste 

meevaller, maar het is voor de starter 

uiteraard niet al goud wat blinkt. “Als 

ondernemer kamp je eigenlijk met een 

chronische stress: materialen aankopen, 

je klanten tevreden houden, lange uren 

kloppen… Dat heeft ook een sociale 

impact. Mijn werk kost me onvermijdelijk 

een deel van mijn vriendenkring, maar ik 

prijs me gelukkig dat er nog een aantal 

‘die hard’-maten overblijven.”

Desondanks zou hij de zaken op identiek 

dezelfde manier aanpakken, mocht 

hij ze nog eens moeten overdoen. “In 

tegenstelling tot de meeste bedrijven, 

werk ik met atypische producten die 

heel vlot hun weg naar de markt vinden. 

Daardoor verkeert mijn zaak in volle 

bloei, al had ik ook de meeval om op de 

juiste momenten de juiste mensen te 

ontmoeten.”

Aan wie het ook voelt kriebelen, geeft 

Matthieu de raad om het gewoon te 

doen. “Als je doet wat je graag doet en 

je straalt passie uit, komen de klanten 

vanzelf. Al blijft het hard werken en heb 

je niet de financiële stabiliteit die mensen 

in loondienst wel hebben.”

www.YouTube.com/user/matthieutje65

www.facebook.com/mat2composites

Een eigen zaak 
opstarten?  
Wij helpen!
Netwerkmomenten - Coaching 
Opleidingen - Professionele werkplekken

Meer info en activiteiten via 
www.actievoorstarters.be 

www.twerkpand.be
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