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Hypermoderne prefab betonputtenfabriek in Rumbeke

O Beton herbegint op historische

fundering

Roel Jacobus ¢ freelance economiejournalist

Op een moderne manier terug naar de
basis, beter kan je de start van O Beton
niet omschrijven. Twee generaties
nadat hun grootvaders in Beitem een
betonbedrijf stichtten, investeerden
Gerdi Vankeirsbilck en Odiel
Vandenbulcke in een ultramoderne
fabriek prefabbetonputten.
Product- en procesinnovatie staan
daarbij voorop.
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Gerdi Vankeirsbilck, telg van de familie
Olivier, was indertijd oprichter van een
betonfabriek langs de Schaapbruggestraat
in Rumbeke. Deze activiteit werd in 2007
verkocht aan de lerse, internationale
bouwgroep CRH. Die gooide eind 2011
de handdoek in de ring en stopte de
productie op de site.

Haast onmiddellijk  verrasten jonge
vijftigers Gerdi Vankeirsbilck en Odiel
Vandenbulcke met het nieuws dat zij op
deze locatie een nieuwe prefabproductie
zouden opstarten. Vankeirsbilck had al
die tijd de gronden en gebouwen slechts
verhuurd: “lk voelde me verantwoordelijk
voor het personeel maar ook voor onze
kinderen. Bovendien is rentenieren niet
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Odiel Vandenbulcke (links) en Gerdi Vankeirsbilck (foto Patrick Holderbeke)

aan ons besteed. Ondernemerschap zit in
je of niet.”

O Beton - van Olivier en Odiel - vernieuwde
de fabriek voor 9,7 miljoen euro en kreeg
daarbij van Vlaanderen 970.000 euro
strategische investeringssteun.

Gerdi Vankeirsbilck: “We hadden het
geluk datdevorige exploitant de installaties
had ontmanteld. Zo konden we het hele
productieproces  vooraf  overdenken
en met het nieuwste van het nieuwste
herbeginnen. Alle machines en mallen
werden voor ons op maat gemaakt. Er
kwam een volledig nieuwe, automatische
betoncentrale die alle granulaten binnen
bewaart en verwerkt. Zo kunnen we bij
winterse temperaturen langer doorwerken
en vermijden we stofhinder buiten. Al
onze putten worden ook nu in één stuk
gegoten. Zo werd het productieproces
sneller en kregen we sterkere putten met
minder risico op lekkage.”

Hoe verliep de financiering?

Gerdi Vankeirsbilck: “We combineerden
eigen middelen met externe kredieten,
dankbaar
lage

gebruikmakend  van  de
interestvoeten. Er komt heel
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lichtjes economisch beterschap, zeker
in  West-Vlaanderen  wordt  weer
geinvesteerd. De meeste ex-medewerkers
gingen meteen weer bij ons aan de slag.”
Odiel Vandenbulcke: “In totaal zijn er
14 productiearbeiders, acht bedienden
waarvan een ingenieur met ruim 20
jaar ervaring, en de twee vennoten. De
West-Vlaamse bouwmarkt vraagt immers
familiale ondernemers die weten waar
het op de vloer en de werven om gaat.
Niemand dan onze medewerkers en wij
weten meer af van prefabbetonputten.”

Ligt de concurrentie op de loer?

Odiel Vandenbulcke: “We maken
het verschil door topproducten aan
een betaalbare prijs met een goede
service. We houden bijvoorbeeld alle
standaardproducten op voorraad. Zulke
zware elementen kan je ook niet uit
China aanvoeren. Toch gaan we zelf tot
2.000 km ver met unieke nicheproducten,
bijvoorbeeld kant-en-klare smeerputten
voor garagebedrijven, die tot 25 m lang
kunnen zijn. Wij bieden de mogelijkheid
om die op één dag te plaatsen, terwijl het
anders een maand duurt om diezelfde
constructie op de klassieke manier te
bouwen. We blijven ook investeren in
productontwikkeling en -verbeteringen.
Zo bouwden we in eigen atelier een
nieuwe mal voor regenwaterputten van
20 m3 in trilbeton, voor opslagtanks voor
regenwater en afvalwater geschikt voor
plaatsing in verkeerszones.”

Waar wil u binnen vijf jaar staan?
Gerdi Vankeirsbilck: “In 2013 gingen we
meteen boven 5 miljoen euro omzet, voor
2014 mikken we op 7,5 miljoen euro. Het
terrein van 8 ha biedt plaats genoeg om
de omzet binnen vijf jaar te verdubbelen.”
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