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Aankopen doen en/of shoppen is voor zowel 
de West-Vlamingen en , de Oost-Vlamingen 
(samen 42%) als voor de Noord-Fransen 
(46%) de belangrijkste reden voor een 
grensoverschrijdende verplaatsing. Dat blijkt 
uit het Transvisite-onderzoek naar grens-
overschrijdende koopstromen dat werd 
uitgevoerd door onderzoeks- en advies-
bureau WES samen met de Kamers van 
Koophandel van Groot-Rijsel en het kustge-
bied Duinkerke, Unizo Westhoek en Unizo 
Zuid-West-Vlaanderen. 

In het najaar van 2010 werden bijna 
14.000 gezinnen bevraagd via een 
telefonische enquête over hun grens-
overschrijdend koop- en bezoekgedrag. 
De vragenlijsten werden proportioneel 
afgenomen in alle West-Vlaamse arron-
dissementen en in de Oost-Vlaamse 
arrondissementen Gent en Oudenaarde. Aan 
Noord-Franse zijde kwamen de volgende 
zones aan bod: kustgebied Duinkerke, Frans-
Vlaanderen, stedelijke agglomeratie Rijsel en 
het noordoosten van Douai. 

Uit de onderzoeksresultaten blijkt dat de 
helft van de Noord-Franse gezinnen in 
2010 een bezoek bracht aan West- of Oost-
Vlaanderen. Omgekeerd gingen slechts 29% 
van de West- en Oost-Vlaamse gezinnen op 
verkenning in Noord-Frankrijk.

Vanuit Noord-Frankrijk gaat het op jaar-
basis over 8,8 miljoen bezoeken aan 
West- en Oost-Vlaanderen. Vanuit West- en 
Oost-Vlaanderen zijn er circa 1,9 miljoen 
bezoeken (van één of meer mensen) over de 
Franse grens.

De top 3 van belangrijkste bestemmingsge-
meenten aan Vlaamse zijde is Menen dat 
door 35% van de Noord-Franse bezoekers 
wordt bezocht, De Panne dat door 21% 
van de bezoekers wordt bezocht en Ieper 
door 16% van de bezoekers. De aantrek-

kingskracht van Menen heeft naar verluidt 
te maken met het succes van de winkels 
en straatmarkten in de wijk De Barakken, 
die vooral in de weekends veel bezoekers 
trekken.

Aan Noord-Franse zijde is Rijsel de bestem-
ming bij uitstek, goed voor 44% van de 
Vlaamse bezoekers. Deze grootstad inves-
teerde de jonge jaren fors in zijn imago als 
winkelcentrum. Duinkerke wordt bezocht 
door 14% van de bezoekers en Roubaix 
door 12% van de Vlaamse grensoverschrij-
dende trippers.

Redenen voor het bezoek?
De belangrijkste reden voor een grensover-
schrijdend bezoek is voor beide populaties 
aankopen doen en/of shoppen. Het vormt 
bijna de helft van de redenen om naar 
Vlaamse bestemmingen (46%) of Noord-
Franse bestemmingen (42%) te gaan. Er 
zijn evenwel verschillen terug te vinden in 
de producten die men aankoopt. Fransen 
komen vaker naar Vlaanderen voor planten, 
bloemen en bomen (7,2% vs. 0,7%) en 
decoratie (3,0% vs. 1,7%), terwijl Vlamingen 
in Noord-Frankrijk meer juwelen en parfums 
kopen (4,9% vs. 0,6%) en culturele goederen 
als boeken, cd’s, dvd’s enz. (3,0% vs. 0,5%). 
Beide populaties zijn geïnteresseerd in het 
kleding- en schoenenaanbod aan de andere 
kant van de grens. 

In tweede orde zijn er ook enkele opval-
lende verschillen in de redenen voor een 
grensoverschrijdende verplaatsing. Voor 
de bestemmingen aan Noord-Franse zijde 
van de grens wordt toerisme in één op 
vijf bezoeken aangehaald als een reden. De 
Vlaamse bestemmingen worden dan weer 
in bijna 30% van de gevallen bezocht om er 
gewoon wat vrije tijd door te brengen. 

Er is nog heel wat groei mogelijk in het 
aantal grensoverschrijdende verplaatsingen. 

Een meerderheid van de gezinnen aan beide 
kanten van de grens (67% van de Noord-
Fransen en 58% van de Vlamingen) zijn 
geïnteresseerd om vaker een grensoverschrij-
dende bestemming uit te kiezen wanneer ze 
beter zouden weten wat er te doen is. 

Niet-bezoekers
De mensen die in 2010 geen grensover-
schrijdend bezoek hebben gebracht, geven 
hiervoor als voornaamste reden op dat ze 
niet weten wat er te doen is (35% van de 
Noord-Fransen en 28% van de Vlamingen) 
of weten zelfs geen antwoord op de vraag 
(22% van de Noord-Fransen en 31% van 
de Vlamingen). Ook de afstand en de lokale 
beschikbaarheid van voldoende aanbod 
worden nog als redenen van niet-bezoek 
aangehaald. 

Bijna de helft van de Noord-Fransen en 
22% van de Vlamingen die momenteel de 
grens niet oversteken, zouden dit wel doen, 
wanneer ze over meer informatie zouden 
beschikken. 

Dit onderzoek kadert binnen het Frans-
Vlaamse Interreg IV a-project Transvisite. 
Dat wordt aan Vlaamse kant gefinancierd 
door de Europese Unie, Vlaanderen en de 
provincies Oost- en West-Vlaanderen. Het 
project voorziet ook een tweede fase. Daarin 
komen de actoren van deze gebieden aan 
het woord, zodat er een marketingstrategie 
kan worden ontwikkeld die overeenstemt 
met de doelstellingen van het project. De 
laatste fase bestaat erin om alles in de prak-
tijk te brengen. ■

 ❱ Voor meer informatie, contacteer  
Marie Van Looveren  
marie.vanlooveren@wes.be
 ❱ Recent is het kennisdomein Transvisite 
toegevoegd aan  
www.kennisplatformeconomie.be. U vindt 
er alles over de voortgang van het project.
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